]
S
0
0
1)

Financial | Planners | Group

Kurzprofil

AVP professional® ist ein modernes Beratungs-
tool, das schnell und sicher durch den Prozess
einer Altersvorsorgeplanung fihrt: Von der
Datenerfassung Uber den aktuellen Status
Quo zur Optimierung/Schichtenauswahl und
Ausfinanzierung der Versorgungsliicke. Einfa-
che Handhabung und Gberdurchschnittliche
Transparenz mit einer flr Berater und Kunden
nachvollziehbaren Empfehlung zeichnen das
Produkt aus.

AVP professional® ist ein Produkt der der Finan-
cial Planners Group, einem Zusammenschluss
von Experten im Bereich der Finanzplanung
mit Sitz in Berlin. Die Financial Planners Group
arbeitet unabhangig von Banken und Versi-
cherungen — und dies bereits seit 1998.

Zur Person

Volker Dubiel
Gesellschafter

Kontaktdaten
Financial Planners Group
Pariser Stral3e 3

10719 Berlin

Telefon: +49 30 889266-60
Telefax: +49 30 889266-89
E-Mail:  berlin@fp-group.de
Web:  www.fp-group.de

Software macht Beratung zu komplexen
Themen kundenverstandlich

Kunden legen Wert auf qualifizierte Finanzberatung - doch die Bewertung
komplexer Sachverhalte ist fiir sie oft nur schwer méglich. Mit der richtigen
Software machen Vermittler die komplexe Altersvorsorge und gleichzeitig
ihre Leistungen verstandlich: So lassen sich Kunden iiberzeugen und Haf-

tungsprobleme vermeiden.

Dass man sich nicht alleine auf die staat-
liche Rente verlassen sollte, ist den meis-
ten Menschen bewusst — doch dieses
Wissen fithrt nicht automatisch zu ei-
ner bereitwilligen Auseinandersetzung
mit den Moglichkeiten privater Vor-
sorge. Insbesondere jlingere Menschen,
die am Anfang ihres Berufslebens ste-
hen, blenden das ,Problemthema Ruhe-
stand“ gerne aus. Dies belegt einmal
mehr eine Studie des Marktforschungs-
und Beratungsinstituts psychonomics:
Demnach vermeiden es 54 Prozent der
18- bis 35-Jahrigen, sich mit Themen der
Altersvorsorge zu beschiftigen. Zudem
ist die Bereitschaft gesunken, innerhalb
der kommenden zwolf Monate in be-
triebliche oder private Versorgungen zu
investieren. Andererseits zeigt die Stu-
die, dass ein stabiler Prozentsatz der
Befragten beim selben Thema Wert auf
professionelle Beratung legt: Jeder vierte
ist hieran interessiert, bei den grundsdtz-

lich Vorsorgebereiten sogar fast jeder
Zweite. Das Fazit, das Finanzberater
und Versicherer aus den Ergebnissen
der Studie ziehen kénnen: Hinweise
auf die Notwendigkeit privater Vorsor-
ge, auf neue Produkte oder neue Geset-
zesregelungen sind immer seltener die
geeigneten Themen der Kundenan-
sprache. ,Tiir6ffner” ist vielmehr eine
nachweisbare Beratungskompetenz,
sprich héchste Professionalitit.

Auch die Politik fordert die Professio-
nalisierung der Branche — etwa mit der
EU-Vermittlerrichtlinie oder der VVG-
Reform. Unverzichtbar sind daher
heute eine qualifizierte Ausbildung,
die Losung des Haftungsproblems so-
wie transparente Beratung. Dabei hilft
eine entsprechende Software: Sie macht
hochwertige Beratungsleistungen auch
fiir den fachfremden Kunden als sol-
che nachvollziehbar.

AVP professional: Keine Vermengung von qualitativen und quantitativen
Merkmalen - und somit keine Bevormundung der eigenen Beratungsleistung

Speziell fir die komplexe Beratung zu Al-
tersvorsorgeprodukten wurde die Soft-
ware ,AVP professional” konzipiert: Sie er-
moglicht es Vermittlern, auf individuelle
Wilnsche des Kunden einzugehen und
generiert eine fir diesen nachvollziehbare
Dokumentation. Financial Planner konnen
die Versorgungssituation ihres Kunden
finanzmathematisch berechnen und die
fur ihn vorteilhafteste Lésung wéhlen. Da-
bei unterbleibt bei der Schichtenauswahl
eine Vermengung von qualitativen (etwa
Kapitalwahlrecht oder Vererbbarkeit) und
quantitativen Merkmalen (z. B. staatliche
Forderung oder Besteuerung in der Ren-
tenphase).

Im Klartext: Das Programm berechnet rein
finanzmathematisch, was der Kunde in
den einzelnen Schichten aufwenden muss,

um seine selbst gesteckten Ziele zu errei-
chen. Die Berlcksichtigung der qualitati-
ven Merkmale darf dabei keiner Software
Uberlassen werden: Hierlber sollte stets
der Kunde entscheiden. Der Berater muss
ihm aber eine Grundlage bieten, die ihm
genaue Auskunft Uber seinen finanziellen
Aufwand liefert. Werden dagegen qualita-
tive und quantitative Merkmale vom Pro-
gramm vermengt, wird die Empfehlung mit
groer Wahrscheinlichkeit unsauber — und
fur den Berater drohen Haftungsrisiken.

LAVP professional” bringt Berater auf die
sichere Seite — und bietet zudem bestmdg-
lichen Support: Von der Hotline fir Fachfra-
gen, Schulungen und Workshops fir Nut-
zer sowie permanente Aktualisierungen.
LAVP professional” realisiert dies in enger
Abstimmung mit Standard Life.
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